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LLER CHEZ JOELLE CIOCCO, clest se rendre chez la grande
prétresse de la peau - selon limage véhiculée par les médias
depuis 10 ans. C'est rencontrer celle qui a inventé « I'écolo-
gie de la peau » bien avant I'heure. Apres lecture du ques-
tionnaire que vous aurez rempli, passant en revue vos us et coutumes
styles de vie, plusieurs préceptes vous sont dictés par I'épidermologue®.
La séance commence donc avec un long massage démagquillant ou la
peau est censée rejeter les toxines. Votre peau est finement analysée a
I'ceil nu par une experte biologiste-physiologiste. Le massage facial est
un vrai moment de détente et d'oxygénation... avant que ne commence
le massage buccal, une des curiosités du centre. Kesako? Un massage de
votre cavité buccale ou I'épidermologue® enfonce ses doigts gantés afin
de le malaxer dans tous les sens. A tester avec grande précaution donc,
méme si certaines stars seraient adeptes...
Bon point: les clientes ne sont pas lachées dans la nature. Elles repartent
avec une prescription assez compléte pour 3 mois (cremes de différen-
tes marques dont celle de Joélle Ciocco. Les conseilléres répondent aux
mails et assurent un suivi avec leur cliente. A 580 euros la séance, c'est
bien le minimum que l'on puisse attendre. [
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Qui sont les clients Spas ?

Who are Spa Customers?

Quelle est la clientele potentielle du Spa en général ?
In general, what is a Spa’s client potential?

Qui seront mes futurs clients ?
Who will my future clients be?

Sur le terrain, ¢a donne quoi ?
What are the ground realities?
Profiler le client Spa ?

What is the profile of a Spa client?
Rencontre avec Sylvain LEJEUNE,
propriétaire du Domaine d’'Orvault
Encounter with Sylvain LEJEUNE,
Owner of the Domaine d'Orvault






